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Электронная версия журнала

Если вы желаете получать Serious Machinery регулярно по электронной почте, зайдите, пожалуйста, на один из вышеуказанных
веб-сайтов и оформите подписку, следуя приводимым инструкциям.

Лучший контроль за
процессом сгорания
минимизирует выбросы

Как на автострадах, так и на бездорожье - повсюду в мире создатели двигателей
сталкиваются с постоянно ужесточающимися нормами выброса загрязняющих
веществ.  В 2006 году начнет действовать новый стандарт Tier 3/Stage IIIA, который
распространяется на двигатели сельскохозяйственных машин. Чак Уиллз, Менеджер
по маркетингу двигателей Caterpillar, рассказывает о применении новых технологий
в решении проблемы снижения токсичности выбросов.

С целью удовлетворения требований нового
стандарта Tier3/Stage IIIA и дальнейшего улучшения
характеристик двигателей на гусеничных тракторах
Challenger, оснащенных моторами Caterpillar C9/C15/
C18, будет применена технология ACERT, являющаяся
большим шагом вперед в совершенствовании
конструкции двигателей и одним из крупнейших
вложений компании Caterpillar в разработку новой
техники.

Технология ACERT представляет собой серию
эволюционных и поэтапных усовершенствований,
которые в сумме обеспечивают прорыв в
моторостроении, базирующийся на
зарекомендовавших себя системах и компонентах
Caterpillar.  В основе технологии ACERT лежит простой
принцип: чем лучше вы контролируете процесс
сгорания, тем ниже токсичность выбросов.
Управление процессом сгорания требует точный
контроль над подачей двух элементов: воздуха и
топлива.

Системы подачи воздуха
Все удовлетворяющие требованиям стандарта Tier

3/Stage IIIA двигатели для внедорожных транспортных
средств, созданные с применением технологии ACERT,
имеют головку цилиндров с каналами впуска и
выпуска по разные стороны, и, кроме того,
большинство из них также имеет по четыре клапана на
цилиндр. Этим достигаются сразу две цели: подача
большего количества свежего воздуха в цилиндры и
обеспечение более однородного распределения этого
воздушного заряда.

В двигателях устаревшей конструкции система
подачи воздуха не обеспечивала полного сгорания
топлива.  Нормы Tier 3/Stage IIIA предъявляют
повышенные требования к подаче воздуха и к

оборудованию.  Без этого сгорание топлива происходит
не полностью, в результате чего... повышается
токсичность выбросов.

Оптимальное распределение воздушного заряда
является весьма сложной задачей из-за
кратковременности процесса, который длится всего
несколько тысячных долей секунды.  Камера
сгорания представляет собой очень
динамичную среду с большими

различиями в давлении и температуре в различных
точках и присутствием движущегося поршня, который
непрерывно изменяет геометрию камеры.  Головки
цилиндров с разнесенными каналами впуска и
выпуска, а также наличие четырех клапанов на
цилиндр существенно улучшают управление
воздушным потоком.

Усовершенствованные турбокомпрессоры также
улучшают управление воздушным потоком.  Двигатели
Challenger компании Caterpillar, изготовленные с
применением технологии ACERT, оснащены
зарекомендовавшими себя турбонагнетателями с
перепускными клапанами, повышающими
производительность.  Многие турбины новых
двигателей больше тех, которые используются в
настоящее время. На некоторые из них
устанавливается титановая крыльчатка
турбокомпрессора, имеющая низкую усталостную
характеристику, что увеличивает срок службы
турбины.

Топливные системы
Управление подачей топлива еще более важно, чем

контроль подачи воздуха.  Поддержание оптимальных
режимов требует, чтобы необходимое количество
топлива было подано в нужный момент и с нужным
давлением.

s Двигатель Caterpillar, оснащенный

технологией ACERT

...продолжение на стр. 4
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полная мощность
Модель мощность, л.с на ВОМ, л.с.

MT835B 350 290

MT845B 400 335

MT855B 460 385

MT865B 510 425

MT875B 570 N/A

s MT 875B -  еще одно внушительное добавление к отряду
гусеничных тракторов Challenger.

Большие парни выросли еще
больше!

Отныне в модельном ряде  гусеничных тракторов
Challenger появился новый  флагман. MT875B имеет
внушительный двигатель в 570 л.с., это самый большой
из всех серийно выпускаемых в мире тракторов.

Новая серия MT 800B включает пять моделей,
мощность двигателей которых составляет от 350 до
570 л.с. Эта невероятно мощная линия машин задала
новую точку отсчета в отрасли.

Это четвертое поколение тракторов Challenger
построено на основе фирменной системы уменьшения
компакции почвы Mobil-trac и оснащено дизельными
двигателями Cat C15 и C18 класса Tier III с
применением технологии ACERT, что  обещает лучшую
в отрасли производительность и эффективность
работы при максимальной окупаемости вложенных
средств для каждой операции.

Одним из основных преимуществ технологии ACERT
является обеспечение большей мощности при
отличных показателях экономичности и
производительности. (См. статью слева для более
подробной информации),

Двигатели Challenger, изготовленные по технологии Cat
ACERT, оборудованы системой впрыска Cat MEUI,
последовательным доохладителем с воздушным
охлаждением и турбонаддувом,  и 4-мя клапанами на
цилиндр для обеспечения наивысшей
производительности. С показателями прироста крутящего
момента до 42% двигатели обеспечивают
исключительную силу тяги при всех режимах работы. Рост
мощности двигателя на 8% исключает необходимость
частого включения понижающей передачи.

Трансмиссия
Отказоустойчивая трансмиссия смонтирована в

корпусе из сверхпрочного чугуна и оснащена
высокопроизводительными подшипниками и валами,
конструкция которых рассчитана на обеспечение
долговечности.

Не имеющее аналогов в отрасли силовое
переключение передач с электронным управлением по
формуле 16F x 4R (16 вперед, 4 назад) имеет девять
отдельных узлов сцепления, состоящих из семи
вращающихся и двух стационарных муфт сцепления. В
результате, каждая из передач 16F/4R включается
выбором комбинации диапазона работы и скорости.
Восемь передач в популярном диапазоне 6,5 - 14,9 км/
час обеспечивают высокую ответную реакцию и
продуктивность по всем применениям.

Гусеницы
Составляя 3000 мм (118,1 дюймов), база серии MT800B

на основе шасси Mobil-trac является самой длинной в
своем классе мощности. Благодаря длинной базе и
шестиосной конструкции, вес трактора распределяется на
большей площади для обеспечения более низкого
давления на землю и большей тяговой мощности.

Условия для работы оператора
Впечатляющая кабина площадью в 3,06 м3

невероятно просторна и имеет повышенную - в
среднем на 2 дБ по сравнению со своим
предшественником - звукоизоляцию. Площадь
застекления в 6,2 м2 и закругленное ветровое стекло
обеспечивают предельную видимость. Для работы в
ночное время кабина снабжена блоком фар, включая

две галогенные передние фары, два боковых
прожектора на бандаже, два прожектора в задней
части кабины и два прожектора на задних щитках.

MT800B снабжен всеми удобствами, которые можно
ожидать от трактора такого класса - сиденье на
пневмоподвеске, рулевая колонка с телескопическим
регулированием и объемная система вентиляции
Surround-Flow.

Уникальный Центр управления трактором (TMC)
обеспечивает полный контроль оператора над
машиной с помощью высокочувствительной
интуитивной панели управления с визуальным
отображением информации.  Автоматизированная
система спутниковой навигации предлагается
дополнительно.

Для получения более подробной информации о
новой впечатляющей серии MT800B, посетите наш веб-
сайт: www.challnger-ag.com
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Исследования показали, что создание
микровспышек топлива до и после основного впрыска
позволяет лучше контролировать токсичность
выхлопных газов.  Управление этими
кратковременными процессами возможно только с
использованием современных технологий впрыска от
Caterpillar - Системы насосов-форсунок с механическим
приводом и электронным управлением или одного из
двух ее гидравлических аналогов: HEUI(r) или Системы
однокомпонентной жидкости Cat.  Все три системы
обеспечивают многоточечный впрыск и реализацию
сложного алгоритма подачи топлива (rate shaping), что
улучшает процесс сгорания и позволяет лучше
контролировать шум, вибрацию и плавность работы
двигателя.  Определение нормы подачи - управление
подачей топлива во время задержки зажигания и
основного впрыска - стало возможным благодаря
способности системы HEUI работать независимо от
числа оборотов двигателя.  Определение нормы
подачи корректирует характеристику теплоотдачи
двигателя, что также способствует снижению
токсичности выхлопа и уровня шума.  Определение
нормы подачи оптимизирует работу двигателя,
изменяя характеристики режимов холостого хода и
небольших нагрузок независимо от режимов
номинальной и максимальной нагрузки.

Электронные системы
Электроника является неотъемлемым компонентом

современных двигателей.  В последних моделях
двигателей применяется система ADEM, использующая
32-битную архитектуру и имеющая память объемом 2
Мб.

Для чего нужна вся эта вычислительная мощность?
Сегодня двигатель не является изолированным
компонентом, а работает как часть сложной системы.
В свете этого критически важной становится связь
двигателя с другими частями этой системы.

Через модуль ADEM двигатель подключается к
шине CAN высокоскоростной сети передачи данных и
может обмениваться информацией с другими
компонентами системы.  Таким образом, рабочие
параметры двигателя могут быть точно настроены в
соответствии с изменяющейся тяговой нагрузкой,
определяемой навесным оборудованием.  Например, в
режиме максимальной производительности трактор
автоматически включает передачу, обеспечивающую
работу двигателя в пиковом диапазоне мощностей.
Эта интерактивная связь не только снижает
токсичность выхлопа, но также повышает
производительность.

Не за горами введение норм Tier 4/Stage IIIB, но
инженеры Caterpillar уже разработали систему с
возможностью ее дальнейшего усовершенствования и
готовы во всеоружии встретить следующий этап норм
токсичности.

Технология ACERT

...продолжение со стр. 2

s Энрико Рении, Директор-распорядитель

В сердце района Пьянура Падана в долине реки По
работает компания Reni Macchine - один из наиболее
успешных итальянских дилеров компании Challenger.

Возглавляет компанию Энрико Рени (Enrico Reni),
Управляющий директор, который основал ее в 1983
году, когда ему было 38 лет.  Сейчас у него работает 20
человек, и за последние два года он продал более 40
тракторов Challenger MT 700.

“Я вырос в деревенской семье и с детства
интересовался тракторами, - рассказывает он
корреспонденту Serious Machinery. - В то время,
конечно, это были совсем другие машины - без
кондиционеров, пневматических сидений - в общем,
без какого-либо намека на комфорт!”

Окончив школу, он поступил в
сельскохозяйственный колледж и, испытывая все
большую тягу к тракторам, устроился учеником в
мастерскую по обслуживанию сельскохозяйственной
техники. “Это казалось мне вершиной успеха, -
вспоминает Энрико. - Я учился ремонтировать
трактора и с интересом изучал их устройство - мне
даже разрешали перегонять их по территории цеха!”

“Я совсем не думал о следующей ступеньке в моей
карьере, когда мой начальник спросил, не хочу ли я
испытать шанс в качестве продавца.  Я был еще очень
молод и несколько ночей обдумывал решение, но в
конце концов решил принять предложение”.

Получив столь основательную подготовку в
техническом и торговом аспектах в этой сфере, Энрико
имел все возможности, чтобы открыть свое
собственное предприятие по продаже и обслуживанию
сельскохозяйственной техники, и ни разу не пожалел
об этом.  В 1991 году его дочь Мония также начала
работать в семейной фирме, и предприятие было
переименовано в Reni Macchine.

“В начале 2000 года мы решили уделить особое
внимание работе с рынком подряда техники, и в итоге
большая часть из 40 тракторов серии МТ 700 была
продана молодым подрядчикам, обрабатывающим по
1000-1200 гектаров, - поясняет он. - Прокат техники
также является важной составляющей нашего
бизнеса.  Сегодня появилось много подрядчиков,
желающих арендовать технику на длительный срок”.

“Я твердо убежден, что для клиента наилучший
способ полностью оценить возможности машины - ее
тестовое испытание на собственном поле с
собственными орудиями.  В этом случае он может быть
по-настоящему уверен в том, что машина справится с
работой, - говорит Энрико. - Этот принцип
практической демонстрации техники на площадке
клиента определенно был одной из главных причин
нашего успеха”.

“В наших местах почва очень плотная, и клиенты
привыкли пахать на глубину 50 см, используя для этого
трактора на металлических гусеницах мощностью 250-
300 л. с.  Весенняя же обработка почвы обычно
проводилась тракторами на резиновых гусеницах”.

“С появлением гусеничного трактора Challenger эти
две концепции слились в одну - мощь трактора на
металлических гусеницах для вспашки и “легкая
поступь” трактора на резиновых гусеницах для
весенней и осенней подготовки почвы, - поясняет он. -
Мы должны заботиться о земле, если хотим, чтобы она
заботилась о нас”.

“В  Reni Macchine работает сплоченная команда.
Набор хороших техников и продавцов является
чрезвычайно важен для нашего стиля работы, -
добавляет он. - В отделе технического обслуживания
работает семь очень профессиональных механиков,
регулярно повышающих свою квалификацию на
курсах, проводимых компанией Challenger.  Три
человека работают в отделе запчастей и
вспомогательного оборудования, а отдел сбыта
представляет команда из семи человек, которые
также обслуживают отдел проката техники”.

Демонстрация
техники на
поле заказчика
- лучшее
убеждение

Reni Macchine srl
Via Marzabotto 162 -182

40050 Funo di Argelato (BO), Italy

Телефон:. ++39 051 8659610
Факс: ++39 051 8659612

email: info@renimacchine.it
website: www.renimacchine.it
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Трактора Challenger
обеспечивают самые
высокие нормы
производительности

Неподалеку от итальянского
сельскохозяйственного предприятия Agrisfera
расположилась деревня Фаэнца, знаменитая своей
керамикой, изготавливаемой из местного сорта глины.
Но то, что принесло славу Фаэнце, сильно осложняет
жизнь фермеров, которые вынуждены с боем
прокладывать борозды в твердой спрессованной
почве.

“Почвы здесь трудные, если не сказать больше, -
говорит Джильберто Саворелли (Gilberto Savorelli),
Директор по техническим вопросам этого крупного
кооперативного предприятия с 5000 га угодий,
расположенного в устье реки По в 25 км к западу от
Равенны. - Структура здешних почв позволяет нам
работать только в сухое время года, но чем больше
жара, тем все тверже и тверже становится глина”.

В последние два года хозяйство Agrisfera,
являющееся клиентом дилера Рени Маккине (Reni
Macchine) (см. заметку на противоположной странице),
для обработки своей трудной земли начало
использовать гусеничные трактора Challenger MT 765,
надеясь с их помощью повысить производительность и
отдачу полей.  Перед лицом падения цен на зерно
политика хозяйства заключается в расширении
посевных площадей, сохранении численности
работников и подборе техники, обладающей высокой

Challenger легко справляется с вспашкой тяжелых глинистых
почв в окрестностях Фаэнцы.

s

производительностью.  “В 2003 году для замены трех
колесных тракторов мощностью 240 л. с. мы приобрели
два трактора МТ 765, производительность которых
произвела на нас сильное впечатление, после чего в
январе 2004 года мы сменили еще два колесных
трактора на новый МТ 765, - рассказывает
Джильберто. - 15 лет назад у нас 200 человек
обрабатывали 1000 гектаров.  Сейчас то же самое
число работников обрабатывает уже 5000 гектаров”.

Деятельность предприятия сосредоточена вокруг
агротуризма с обширной программой конного и
рыболовного отдыха.  Цикл севооборота пропашных
культур составляет четыре года и включает 1000 га
пшеницы и ячменя, 300 га подсолнечника, 800 га
люцерны, 300 га сахарной свеклы/бобовых и 100 га
кукурузы.  215 га отведено под садоводство, включая
персиковый и грушевый сады.  Дополнительный доход
приносит быстро развивающийся плодопитомник,
который специализируется на ягодных и декоративных
деревьях.  Животноводство представлено стадом из
600 дойных коров, 100 мясных коров и 1200
свиноматок, приносящих каждый год 28 000 поросят.
Это крупномасштабное многоотраслевое предприятие
дает возможность совместно трудиться и
обеспечивать себя 200 работникам.

Трактора эксплуатируются круглый год: с июня по
август на вспашке и рыхлении подпочвы, в сентябре на
легкой культивации и в октябре на посевных работах.
В холодные зимние дни ведется подготовка почвы для
весеннего сева, а в феврале и марте производится
посадка сахарной свеклы, подсолнечника, кукурузы и
сои.  В апреле идет поздний сев таких культур, как
бобовые.

Исключая зимние месяцы трактора Challenger МТ
765 мощностью 306 л. с. работают по 20 часов в день в
две смены с различными агрегатами, включая
полностью навесные четырехкорпусные оборотные
плуги (для вспашки на глубину свыше 40 см),
почвоуглубители с жесткими зубьями, 6-метровые
бороны, 10-метровые культиваторы и 6-метровые

зерновые сеялки.
“Раньше годовая выработка на каждый колесный

трактор составляла около 1200 часов, но
интенсивность работы выросла только с появлением
тракторов Challenger, которые нарабатывают около
2000 часов в год каждый, - говорит Джильберто. - Они
не только заменили пять мощных тракторов, обычно
производивших первичную культивацию, но благодаря
их низкому давлению на грунт также выполняют
работу менее мощных тракторов, которые мы раньше
использовали для уменьшения уплотнения почвы при
вторичной культивации.  Более того, обладая высокой
мощностью, они выполняют работы также намного
быстрее”.

“Мы также собираемся приобрести комплексные
многооперационные орудия, которые подойдут по
скорости тракторам Challenger и будут способны
работать на тяжелых почвах после вспашки, чтобы мы
смогли сократить объем работ по активному
боронованию и увеличить производительность с 2 га
до 5-6 га в час”.

Низкое давление на грунт 25-дюймовых резиновых
гусениц и, как результат, незначительное уплотнение
почвы означает, что в зимнее время трактора могут
работать по шесть-семь часов в день вместо четырех
часов как раньше.  “Снижение степени уплотнения
почвы положительно сказалось на урожайности, а,
кроме того, трактора Challenger позволили нам
сократить численность нашего машинного парка,
уменьшить расход топлива на гектар и повысить нашу
часовую производительность, - говорит Джильберто. -
Возьмем, к примеру, вспашку, где наши временные
затраты сократились с 80-85 мин/га при использовании
колесных машин до максимум 60 мин/га с гусеничными
тракторами.  Если мы хотим прогрессировать и дальше,
нам необходимо взять на вооружение полунавесные
пятикорпусные плуги и прицепные орудия”.

“Мы уверены, что у гусеничного трактора Challenger
нет конкурентов, - добавляет он. - Хотя его стоимость,
конечно, довольно высока, она полностью
оправдывается его производительностью”.

s Джильберто Саворелли: “Производительность нашей
работы выросла с появлением тракторов Challenger”.
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Машины Ag-Chem помогают
подрядчику удерживать лидирующие
позиции

Надежность, высокая мощность и экономичность
машин Terra Gator и RoGator компании Ag-Chem
сыграли центральную роль в обеспечении
непрерывного роста одного из ведущих подрядных
сельскохозяйственных предприятий Германии.

Основанное в 1993 году всего четырьмя партнерами
предприятие «Мерсдорф Агро Сервис» (MЪrsdorf Agro
Service - MAS) сейчас обслуживает более 150
клиентов, а его штат составляет 70 наемных
работников.  Позаимствовав свое название у городка,
где оно базируется на юго-востоке Германии,
предприятие MAS работает в радиусе 100 км от
транспортной развязки Хермсдорфер Кройц на
автобане Мюнхен - Берлин.  Набор его услуг включает
опрыскивание, внесение жидких и твердых

органических удобрений, уборку зерновых и кормовых
культур, а также услуги по транспортировке.

Для этой местности типичны смешанные
земледельческо-животноводческие хозяйства с
площадью угодий от 1000 до 1500 га и поголовьем
скота до 1500 голов.  Этот регион также является
важным центром свиноводства с крупными
откормочными предприятиями на 10 000 - 40 000
свиней.  Неудивительно, что переработка и утилизация
навоза представляет здесь большую проблему!

В настоящее время MAS эксплуатирует восемь
машин Terra Gator моделей 2505 и 9105, которые
оснащены баками емкостью 17-20 куб. м и
распылительными форсунками, а также один Terra
Gator 1803 с двухбункерным пневматическим

навозоразбрасывателем и высокопроизводительную
известковую сеялку.  Эти машины работают как
восемь отдельных бригад, каждая из которых
обслуживается двумя-тремя грузовиками,
подвозящими удобрение.  Их RoGator 618 оснащен
разбрасывателем Bredal для внесения NPK-удобрений
и извести и обслуживается четырехбункерной
тендерной тележкой.

“Машины Terra Gator эксплуатируются очень
интенсивно, работая круглый год по 18-20 часов в день
со средней производительностью 55-70 куб. м в час
каждая, - поясняет Управляющий директор
предприятия герр Клаус Шайбе (Klaus Scheibe). -
Выполняя заказы клиентов, мы вносим более чем 800
000 куб. м жидкой органики ежегодно”.
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Жесткий контроль эксплуатационных расходов
является первостепенным для сохранения
конкурентного преимущества.  “Конкуренция и
давление на цены за последние несколько лет
выросли чрезвычайно, - замечает Клаус. - Каждая
бригада вносит 100 000 куб. м жидких удобрений,
расходуя при этом всего 0,8 л топлива на куб. м”.

Еще одной важной проблемой является уплотнение
почвы.  “Благодаря использованию большеразмерных
шин машины Terra Gator оказывают поразительно
низкое давление на грунт, несмотря на то, что
полезный объем их баков вырос с 17 до 20 куб. м”, -
поясняет Клаус.

“У нас очень хорошие отношения с компанией Ag-
Chem и мы работали с ними над усовершенствованием
наших машин с целью повысить качество работы,
производительность и прибыль,  что позволило
превзойти наших конкурентов, - продолжает он. - Сюда

входит система Super Loader (Суперзагрузчик) на
машинах Terra Gator, которая позволяет загружать 20
куб. м продукта менее чем за минуту”.

“Телефонная “горячая линия” Ag-Chem работает
превосходно, и компания делает все возможное, когда
техника требует ремонта.  Поставка запчастей также
налажена очень хорошо, и они охотно помогают в
выходные дни, что очень важно при нашем графике
работы.  Мы высоко ценим эти связи и
индивидуальный подход в обслуживании”.

MAS с различной степенью интенсивности
применяет технологию точного земледелия, следуя
двойственному отношению фермеров этого региона к
ее преимуществам.  Некоторые из них являются ее
ярыми приверженцами, а другие относятся к разряду
скептиков.  “Мы начали применять точное земледелие
в 1995 году после того, как приобрели Terra Gator с
двухбункерным пневматическим разбрасывателем,
который мы используем попеременно с
разбрасывателем извести, - поясняет Клаус. - После
составления карт урожайности это позволило нам
вносить различные виды удобрений независимо друг
от друга.  Система регистрирует данные в процессе
обработки поля и составляет карту, которая затем
вручается заказчику для документального
подтверждения качества выполненной работы.  Кроме
того, наш RoGator с разбрасывателем Bredal оснащен
N-гидродатчиком, позволяющим варьировать внесение
азота по различным участкам, и это было высоко
оценено нашими клиентами”.

“В MAS мы твердо убеждены в достоинствах
точного земледелия и полагаем, что оно показывает
все свои преимущества, когда дело доходит до
скрупулезного подсчета затрат”, - добавляет он.

s MAS управляет восемью разбрасывателями
жидких удобрений
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Руководство по управлению
машинным парком

Парк машин и политика их обслуживания в
английской компании Leyfields Ltd являются образцом,
к которому стремятся многие сельскохозяйственные
предприятия, но лишь немногим это удается.  Такая
эффективность, однако, не достигается в короткие
сроки или без тщательного планирования и контроля
всех операций.

Leyfields Ltd является семейной компанией, которая
занимается выращиванием зерновых культур на 800
гектарах в местечке Нисал неподалеку от Ньюарка,
графство Ноттингемшир, Ист Мидлендс.  Основной
машиной в хозяйстве является приобретенный год
назад трактор Challenger MT 755 мощностью 290 л. с. с
системой автоматического рулевого управления
AutoGuide, оснащенный агрегатом Simba Solo 330 в
сцепке с Cultipress.  Посев осуществляется рядовой
сеялкой Horsch CO6 Sprinter.  Культиватор Horsch FG и
пресс Unipack дополняют набор оборудования
обработки почвы.

В хозяйстве также эксплуатируются два колесных
трактора мощностью 165 л. с. - одному из них 6 лет,
другому 11, - но они в основном используются как
резервные машины и на вспомогательных работах в
качестве тягачей.  Эти трактора были приобретены
новыми, за ними хорошо ухаживали и поэтому с ними
не расстаются, так как сейчас стоимость их
содержания очень низкая.

По словам директора компании и управляющего
фермой Питера Уайта,  около девяти лет назад
хозяйство перешло на безотвальную обработку почвы
(Min-Tilling), и в последние три года вспашка не
проводилась вообще.  “Вспашка и традиционная
культивация просто не подходят для наших кейпер-
мергелевых почв (наносной суглинок).  Мы перешли на
безотвальную обработку потому, что традиционные
методы просто слишком медленные, слишком
дорогостоящие и трудоемкие, с высокими нормами
высева, засильем слизняков, плохим прорастанием, и
этот список можно продолжать...  Но большинству
фермеров эти проблемы и так хорошо знакомы”, -
говорит он.

Все изменилось с приобретением трактора
Challenger 45, в том числе и режим культивации.
Гусеницы, считает Питер, вообще являются наилучшим
выбором при безотвальной обработке для оптимизации
структуры почвы.  Наряду с приложением большей
мощности при меньшем уплотнении почвы, они также
дают реальный выигрыш благодаря соответствию
нормам на ширину транспортных средств.  “Колесные
трактора аналогичной мощности должны иметь
спаренные колеса, монтаж и демонтаж которых для
транспортировки просто неудобен”, - добавляет он.

Перепробовав множество типов различного
оборудования, хозяйство в конечном итоге
остановилось на тракторе Challenger с дисковым
рыхлителем Simba 23C и уплотнителем Cultipress.
Кондиционирование (рыхление подпочвы) выполняется
как отдельная операция.  Рядовая сеялка Simba
Freeflow с шириной захвата 4 м использовалась

несколько лет, пока не была заменена моделью с
шириной захвата 6 м после того, как пахотные угодья
хозяйства расширились.

“Девять лет назад модель Freeflow была
единственной подходящей для безотвальной
обработки сеялкой, способной справиться с высоким
уровнем пожнивных остатков и соломы.  Эти сеялки
отличались хорошей работой и низкими
эксплуатационными расходами.  Последнюю мы
эксплуатировали четыре года, и кроме замены
нескольких быстроизнашиваемых деталей
единственными затратами была амортизация”, -
говорит мистер Уайт.

В настоящее время фирма перешла от раздельного
дискования, прессования и кондиционирования почвы
к выполнению всех этих операций за один проход,
используя трактор Challenger МТ 755 с Simba Solo 330
с шириной захвата 3,3 м, которые оба были куплены
новыми в 2004 году.  Solo настраивается для работы с

первым комплектом дисков на глубине около 75-100
мм, лапы рыхлителя заглубляются до 200-250 мм,
после чего идет почвоуплотнитель DD и диски,
настроенные на глубину 200-250 мм.  Cultipress
буксируется сзади.

На ферме применяется базовый севооборот из
озимой пшеницы (сорта Nijinsky и Access) и рапса (сорт
Winner).  Пшеница выращивается на корма, чтобы
снабжать местное перерабатывающее предприятие, в
то время как весь урожай рапса продается для
переработки в биодизельное топливо, что дает
премию за поддержку энергетической отрасли.  Целью
является достижение максимальной урожайности
обеих культур.

При уборке пшеницы и рапса высота среза
устанавливается до мин. 50 мм, с распределением
соломы и половы по всей ширине захвата и
оставлением стерни не выше 100 мм.  Сразу после
этого идет Solo с лапами почворыхлителя,
установленными на глубину, которая определяется на
месте в зависимости от условий поля, - если
возникают какие-либо сомнения, мистер Уайт
проверяет это с помощью лопаты.

Земле дают отдохнуть, а затем обработка
завершается прохождением культиватора Horsch FG и
Optipak под углом к предыдущим проходам, чтобы
лучше подготовить семенное ложе.  Поле
опрыскивается глифосатом из расчета 2 литра на
гектар непосредственно перед прохождением рядной
сеялки Horsch CO6, высевающей пшеницу на глубину
40 мм или рапс на глубину 15 мм.

“Это выглядит легким, но мы пытались освоить эту
систему в течение нескольких лет, и потребовалось
немало времени, чтобы выйти на сегодняшний
уровень.  Сейчас это работать стало легче, так как
имеется все необходимое оборудование, а также
потому, что теперь мы знаем, чего хотим достичь!” -
поясняет мистер Уайт.

Чтобы выйти на этот уровень, потребовался опыт
последних девяти лет.  В то же время в хозяйстве

Разработанная компанией Challenger система
автоматического управления AutoGuide обеспечивает
повышение производительности до 10% за счет уменьшения
перекрытий.  Она также помогает уменьшить уплотнение
почвы на поворотных полосах.

s Этот Challenger MT 755 выполняет все работы по
культивации и севу на 800 га пашни компании Leyfields Ltd.
Буксируя Simba Solo с шириной захвата 3,3 м, он
обеспечивает производительность 2,6 га в час.

s
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проанализировали набор техники, необходимой для
этой работы.

“Трактор Challenger, Solo и сеялка Horsch являются
оптимальной комбинацией.  Я приобрел новую рядную
сеялку, так как, хотя был вполне доволен моделью
Freeflow, но Horsch представляет собой новое
поколение зубчатых сеялок.  Предлагаемая ею
технология с блоком управления и возможностью
менять расход на ходу - именно то, что нам нужно, но и
другие аспекты, такие как легкость калибровки и
очистки, также лучше.  Я и дальше хотел бы
продолжать работать с зубчатыми сеялками, потому
что они обеспечивают более низкие эксплуатационные
расходы, и мне нравится то, что сошники
разбрасывают семена полосой, а не рядками”.

“Solo наилучшим образом подходит для
предпосевной обработки нашей земли за один проход.
Секрет заключается в настройке машины таким
образом, чтобы она оставляла после себя ровную
поверхность.  Horsch хорошо отслеживает профиль
поверхности, но ровная поверхность почвы имеет
решающее значение для равномерного прорастания
семян”, - говорит он.

Предыдущий опыт с трактором Challenger 45 и
знание нового трактора МТ 755 дали мистеру Уайту
убежденность в необходимости использовать всего
один базовый трактор для культивации и посева.
Машина взята напрокат через дилерскую контору
Chandlers в г. Белтон, графство Линкольншир, по
договору, который включает пакет услуг по
обслуживанию и текущему ремонту “Менеджер”.
Благодаря  этому г-ну Уайту известна фиксированная
величина эксплуатационных расходов на гектар и
гарантирована замена трактора в случае поломки.  “Я
думаю, что не совсем корректно раскрывать реальную
сумму, так как это является конфиденциальным
соглашением между предприятием и дилером, но эта
величина конкурентоспособна и она меня вполне
устраивает”, - добавляет он.

Трактор МТ 755 в комплекте c Solo обеспечивает
производительность около 2,6 га в час и по
завершении обработки всего поля он сразу же
начинает сев с производительностью около 5 га в час.
Трактор работает в высокопроизводительном режиме

Power Mode, когда включена система автоматического
управления AutoGuide.  По подсчетам мистера Уайта,
только одно это повышает производительность на 10%
из-за уменьшения зон перекрытия.  Другие
преимущества включают значительное снижение
утомляемости оператора, а также меньшее уплотнение
почвы при разворотах на концах гона.

“Также намного легче работать в темное время
суток.  Хотя сейчас мы работаем по 14 часов в день,
эта система поможет нам, если мы увеличим
продолжительность работы машины до 22-24 часов в
день.  Я все больше и больше вижу путей применения
системы AutoGuide в будущем, и она будет
использоваться для управления трактором во время
следующего сева”, - говорит мистер Уайт.

В следующем сезоне хозяйство также собирается
перейти на автоматически изменяемую на ходу норму
высева.  В настоящее время норма высева пшеницы
составляет около 150 семян/кв. м при начале сева 20
сентября и возрастает примерно на 10-15 семян/кв. м в
неделю в течение сезона.  Норма высева рапса
составляет около 2,5-3,5 кг/га в зависимости от

условий и сроков начала сева, которые приходятся
примерно на 28 августа.

“Главное для нас - вырастить хороший урожай на
сильной земле.  Регулирование нормы высева
является шагом к точному земледелию, которое все
это выравнивает.  На отдельных полях могут
встретиться до четырех или пяти различных типов
почв.  Задача состоит в том, чтобы установить одну
основную норму высева, а затем автоматически
увеличивать или уменьшать ее в процентном
отношении”, - объясняет он.

Трактор Challenger без труда справляется с буксировкой Solo
в сочетании с Cultipress на скорости 9 км/ч. Это оптимальная
скорость для подготовки семенного ложа.

TSimba Solo 330 выполняет все основные работы по
культивации за один проход с дисковыми орудиями,
почвоулучшителем, уплотнителем и дисками.  Cultipress
буксируется сзади.

Challenger MT 755 - отчет о рабочих характеристиках

Оборудование Рабочая скорость Произво-дитель-ность Расход топлива

Simba Solo 330 (3,3m) 9 км/ч 2.6 га/ч 51 л/ч

Рядная сеялка Horsch CO6 (6 м) До 14 км/ч 5 га/ч 43 л/ч

s

s
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Новые опрыскиватели и машины для
внесения удобрений и химикатов Challenger
отвечают запросам клиентов с рынков за
пределами Западной Европы, нуждающихся в
высокой производительности.

Новые самоходные опрыскиватели и машины для
внесения удобрений и химикатов Challenger являются
высокоэффективными машинами, спроектированными
для высокопроизводительных операций.

Новая серия машин включает 3-колесную машину
для внесения удобрений и химикатов Challenger Terra
Gator 8103, высококлиренсные опрыскиватели
Challenger Spra Coupe 7450 и Challenger Spra Coupe
7650 и 4-колесные машины для послевсходового
внесения удобрений и химикатов Challenger RoGator
874, 1074 и 1274.

Эти новые машины будут продаваться и
обслуживаться через сельскохозяйственные
подразделения дилеров компании Caterpillar и станут
дополнением к новым сериям колесных тракторов и
комбайнов Challenger (анонсированным в прошлом
номере Serious Machinery) и уже выпускаемым
моделям гусеничных тракторов.

3-колесная машина для внесения удобрений и
химикатов Challenger Terra Gator 8103

Этот Challenger Terra Gator может похвастаться
самой высокой производительностью в своем классе -
только успевайте загружать его удобрениями, и он
буквально “проглатывает” гектары!  Машина может
обрабатывать до 400 га в день или более чем 15 000 га
в год.

Оказывающая низкое давление на грунт модель
8103 идеально подходит для внесения жидких и
твердых удобрений.  В зависимости от конкретных
потребностей клиентам предлагаются воздушный или
дисковый разбрасыватели, а также жидкостные
системы.

Для обеспечения максимального тягового усилия на
машину устанавливается 6-цилиндровый дизельный
двигатель с турбонаддувом номинальной мощностью
SAE 300 л. с. (240 кВ) по SAE.  Пиковая мощность
двигателя составляет 322 л. с.

КПП Terra-Shift с возможностью переключения
скоростей на ходу имеет 11 передач переднего и три
передачи заднего хода.

С целью максимального уменьшения давления на
грунт машина оснащается шинами размерностью
66х43.00-25.

Кабина закреплена на трех резиновых подушках,
имеет пневмоподвеску, оборудована сверхпрочным
прямоугольным ветровым стеклом, сиденьем на
пневмоподвеске, полностью остекленной дверью,
трехступенчатой системой очистки наружного воздуха
и кондиционером.  Внутри поддерживается избыточное
давление, что предотвращает проникновение
химикатов в кабину.

Еще одной особенностью машины является
передовая система точного земледелия “Фалькон II”
(Falcon II), позволяющая с высокой точностью
дозировать жидкие и твердые удобрения в
соответствии с почвенной картой.

В качестве рабочего органа модель 8103 может
комплектоваться жидкостной системой, дисковым
разбрасывателем New Leader, однобункерным
разбрасывателем AirMax 1000 и многобункерным
AirMax 2000.  Все разбрасыватели по заказу могут
оснащаться загрузочным шнеком Super-Charger Auger.

Самоходные опрыскиватели
Challenger Spra Coupe 7450 и 7650

Обладая способностью обрабатывать еще большие
площади с большей скоростью, самоходные
опрыскиватели Challenger Spra Coupe 7450 и Challenger
7650 выделяются мощными двигателями СТА в 174 л.
с., баками большой емкости и устанавливаемым по
заказу гидравлическим приводом передних колес, что
обеспечивает долговременную работу этих машин.

Эти новые модели отличаются прочностью и
высокой мощностью, но одновременно легки и
универсальны, что позволяет своевременно
производить обработку пестицидами.

На обеих моделях устанавливаются двигатели
1106C с электронным управлением, развивающие
максимальную мощность в 174 л. с. при 2500 об/мин.

Шестиступенчатая коробка передач Cat PG115 с
электронным управлением и возможностью
переключения передач при невыключенном сцеплении
позволяет машине всегда работать на оптимальной
скорости, соответствующей условиям и виду работы.

Оба опрыскивателя отличаются исключительно
большим клиренсом: 1067 мм у Challenger Spra Coupe
7450 и целых 1219 мм у Challenger Spra Coupe 7650.
Комфорт оператора и стабильное положение стрелы
обеспечивает независимая подвеска.

Ширина колеи может изменяться с помощью
гидропривода с шагом 50 мм с каждой стороны, что
позволяет оператору быстро устанавливать ее в
зависимости от ширины рядков.  Диапазон
регулировки составляет 1,80-2,25 м на Challenger Spra
Coupe 7450 и 2,25-3,25 м на модели 7650.

С учетом требований заказчиков обе машины
оборудованы огромными пластиковыми баками
емкостью 2750 литров, а также промывным баком на
275 литров.

Конструкция стрел, на данный момент имеющих
ширину захвата до 24 м (в перспективе будет
увеличена), обеспечивает их высокую устойчивость и
долговечность.

Для обеспечения высокой производительности в
течение всего рабочего дня на Challenger серии 7000
для работы оператора созданы первоклассные
условия.  В кабине поддерживается избыточное
давление, что предотвращает проникновение в нее
химикатов, а в дополнение к полностью независимой
подвеске машины кабина водителя установлена на
резиновых амортизаторах, поглощающих вибрации и
шум.  В стандартную комплектацию входят сиденье на
пневматической рессоре и система
кондиционирования воздуха.

Конструкция машины позволяет работать на
высоких скоростях, что дает возможность
обрабатывать до 250 га в день.

Challenger RoGator 1074s
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4-колесный опрыскиватель для послевсходовой
обработки Challenger RoGator 1074

Новое семейство опрыскивателей, включающее три
модели, представляет Challenger RoGator 1074.  На
этой универсальной машине имеется возможность
менять колею шасси в зависимости от расстояния
между рядами или ширины грядок.

Оснащенный прочным и упругим шасси,
приспособленным для движения по неровному грунту,
надежным 275-сильным (по SAE) мотором, мощности
которого достаточно для самых тяжелых полевых
условий, и баком емкостью 3785 л, опрыскиватель 1074
просто создан для интенсивной работы.

Основой шасси является скрепленная болтами
швеллерная рама.  Ее гибкая конструкция
обеспечивает надежный контакт с грунтом всех
четырех ведущих колес, что повышает силу тяги и
способствует экономии топлива.  Колесная база
составляет 4,47м, а ширина колеи варьируется в
пределах 3,05 - 3,91 м.

Управляемый электроникой двигатель воздушного
охлаждения с турбонаддувом развивает 275 л. с. по
SAE (204 кВ) при 2500 об/мин и выдает максимальную
мощность в 299 л. с. по SAE (233 кВ) при 2250 об/мин.

Challenger RoGator 1074 плавно движется даже по

самым неровным полям благодаря гасящим отдачу
рулевым цилиндрам, сболченной упругой швеллерной
раме, листовым рессорам переменной жесткости с
газонаполненными амортизаторами и продольным
реактивным штангам.

На особо глубоких рытвинах оператора
дополнительно защищает воздушная подвеска кабины
и сиденье на пневмоподвеске.  Кабина установлена на
резиновых амортизаторах и имеет центральное
расположение сиденья и рулевой колонки.  Помимо
прекрасной звукоизоляции, оператора защищает
принудительная вентиляция, включающая очистку
поступающего снаружи воздуха и угольный фильтр
внутри кабины.

Еще больше увеличена производительность
опрыскивающей системы.  Выполненный из
нержавеющей стали бак на 3785 л имеет
эллиптическую форму, что повышает устойчивость
машины за счет низко расположенного центра тяжести.
Двухконусный отстойник имеет отдельное
всасывающее отверстие для полного опорожнения
бака.  С тремя установками вылета стрел (18/24 м, 27
м и 30,5 м) и регулируемой в пределах 78 - 211 см
высотой опрыскиватель 1074 может быть настроен для
обработки посевов любых культур.

По заказу на шасси может быть установлен
тукоразбрасыватель Air Max.

Как и его “одноклассники”, Challenger RoGator
способен работать с высокой производительностью и
продемонстрировал на практике высокое качество
опрыскивания при самой низкой стоимости в расчете
на гектар.

s Challenger Terra Gator 8103 Air Max располагает предельно
высокими эксплуатационными характеристиками в отрасли.

Challenger Spra Coupe 7650

s
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Хватит бросать
деньги на ветер!
Технология NMS превращает жидкие
отходы в ценное органическое удобрение

Есть нормы или нет, но впрыскивание в почву
жидких удобрений является шагом вперед.  Так
заявляет директор по продажам Европейского
отделения Ag-Chem Дорус ван Эсх (Dorus van Esch),
который говорит, что в Европе фермеры буквально
выбрасывают деньги на ветер, не используя в полной
мере все преимущества жидкого навоза.

Он считает, что в то время как практически все
хозяйства тщательно планируют внесение
искусственных удобрений, большинство из них
находится в полном неведении относительно
использования их органических удобрений или
возможной экономии средств, которую дает
впрыскивание в почву жидких удобрений по сравнению
с используемой в настоящее время технологией
разбрызгивания в регионах, где впрыскивание еще не
известно.

“Подавляющее большинство хозяйств и
подрядчиков продолжает считать жидкий навоз
отходами, - говорит он. Им необходимо по-новому
взглянуть на него как на ценный источник удобрений”.

Данные Голландской лаборатории удобрений (см.
Рис. 1), кажется, подтверждают его аргументы.
Согласно цифрам, в 1 куб. м свиного навоза
содержится в среднем 7,2 кг азота, 4,2 кг фосфата, 7,2

кг калия и 1,9 кг магния.  Основываясь на сегодняшних
ценах на удобрения, можно подсчитать, что
содержащийся в 1 куб. м навоза азот стоит 0,52 евро/
кг.  Цена фосфата составляет 0,48 евро/кг, калия 0,28
евро/кг и магния 0,60 евро/кг.  Если все это
просуммировать, то станет ясно, что 1 куб. м жидкого
навоза стоит 8,71 евро.  (Эти цифры могут
варьироваться в зависимости от вида навоза).

Подсчитано, что при неправильном внесении
теряется 50-70% азота.  Иными словами, это означает,
что при использовании технологии разбрызгивания
хозяйства буквально выбрасывают на ветер 4-5 кг
азота на 1 куб. м, что составляет от 2 до 2.5 евро!
“Это значительные деньги, - говорит Дорус. - Даже
если вычесть 2-3 евро за 1 куб. м, которые берут
подрядчики за впрыскивание навоза, фермер все
равно сэкономит +/- 5 евро на каждом куб. м.
Европейские хозяйства теряют до 2 евро при
разбрызгивании 1 куб. м жидкого навоза, а затем они
идут на рынок и закупают дорогие искусственные
удобрения!”

Разработанная Ag-Chem Система NMS (Nutrient
Management System - Система управления
питательными веществами) призвана изменить этот
порядок вещей.  Концепция основывается на

современной технологии внесения удобрений, и
позволяет превратить то, что сейчас считается
бесполезным продуктом, в ценное органическое
удобрение.  Компания предлагает серию инжекционных
машин.  Известная под названием NMS Terra Gators,
линейка включает следующие модели: трехколесный
8133, четырехколесные 2104 и 3104 и пятиколесный
9105.

Трехколесная модель 8133 самая маленькая.
Машина оснащается баком емкостью до 15 куб. м,
имеет ширину захвата до 12 м, а ее
производительность достигает 1000 куб. м в день при
средней годовой производительности от 20 000 до 75
000 куб. м в зависимости от условий работы.

Дорус считает, что концепцию NMS Terra Gator лучше
всего сравнивать с современными опрыскивателями.
“Точно также, как раствор аэрозоля, жидкий навоз
должен быть тщательно перемешан до образования
однородной жидкости.  Несмотря на то, что уже
накоплен большой объем информации по ценности
различных видов навоза,  для того, чтобы сделать
работу правильно, нам действительно необходимо
постоянно брать образцы NPK”.

Он также считает, что NMS-технология
впрыскивания жидкого навоза находится на одном
уровне с технологией современных опрыскивателей.
Например, весь жидкий навоз, засосанный в бак Terra
Gator, проходит через мешалку и режущее устройство.
При этом измельчаются или отсеиваются все
инородные тела, такие как камни, щепки, солома и т.
п., и в результате получается однородное
органическое жидкое удобрение.  Оператор при этом
знает степень измельчения смеси в баке и ее точный
объем.

После ввода в компьютер точной информации о
норме внесения удобрения на гектар материал
подается в распределительную головку, которая

s Машина на озимой пшенице.
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равномерно распределяет его по всей ширине
обработки.  Здесь снова напрашивается сравнение с
опрыскивателем, так как аналогично тому, как к
каждой распылительной насадке опрыскивателя
необходимо подавать строго одинаковый объем
материала, то же самое справедливо и для инжектора
жидкого навоза.  Шламовый насос подает
контролируемый объем материала к каждой форсунке
в зависимости от рабочей скорости и ширины захвата
Terra Gator.

“Современные опрыскиватели для точного
дозирования используют компьютер.  Машины NMS
Terra Gator оснащены точно таким же компьютером”, -
продолжает Дорус.

Он  предполагает, что можно добавить систему
навигации GPS и документирование, но в этом нет
необходимости.  “Хотя документирование операций
широко используется с системой NMS в США, в Европе
таких систем очень мало”.

При этом он добавляет, что убедить некоторых
клиентов перейти с систем разбрызгивания на машины
Terra Gator - довольно трудная задача.  “GPS - слишком
большой “культурный шок” для некоторых операторов.
Однако если вы в самом деле хотите добиться от
системы максимальной эффективности, тогда GPS -
движение вперед”.

Пока еще применение технологии впрыскивания
стремится к тому, чтобы быть регламентированным
законодательством.  В то время как в Голландии
впрыскивается 100% навоза., этот показатель
снижается до 75% в Бельгии, 30-40% в Дании, 15-20%
в Германии и менее чем 5% в Великобритании и во
Франции.  Хотя Дорус верит, что в будущем
Европейские нормы, касающиеся внесения навоза,
могут стать строже, сейчас он подтверждает, что
трудно убедить потенциальных клиентов в
преимуществах более рационального использования
жидкого навоза.

“Хозяйства не хотят, чтобы их принуждали вставать
на путь впрыскивания просто потому, что они в первую
очередь обращают внимание на связанные с этим
дополнительные издержки и не видят потенциальное
снижение себестоимости.  Они не верят в анализ
ценности того, что воспринимается как отходы с точки
зрения финансовой выгоды, и стремятся избавиться от
них по возможности быстрее и дешевле.  Это означает,
что подрядчикам платят за то, чтобы избавиться от
жидкого навоза с минимальными затратами, что
является главной причиной того, почему эти
предприятия так неохотно инвестируют средства в
технологию впрыскивания.  Тем не менее, в ряде
западноевропейских стран мы наблюдаем сдвиги в
сторону более открытого мышления по мере того, как
хозяйства осознают, что NMS Terra Gator превращает
навоз и жидкие отходы в ценное органическое
удобрение”.

Озимая пшеница
Если вы думаете, что жидкий навоз может

использоваться только на лугопастбищных угодьях, то
не торопитесь и подумайте еще, так как он также
пригоден для предпосевного внесения на пахотных
землях и даже может служить заменой первому
искусственному удобрению, которое вносится весной
на полях с озимой пшеницей!  По словам Доруса ван
Эсха, по сравнении с разбрызгиванием впрыскивание
жидкого навоза в пахотные поля сберегает от 90 до
100% полезного нитрата аммония.  “Впрыскивание в
лугопастбищные угодья и посевы озимой пшеницы

сберегает около 80%”, - добавляет он.
В действительности, всего несколько

незначительных регулировок в системе впрыскивания
в лугопастбищные угодья позволяют инжектировать
жидкий навоз в посевы озимой пшеницы без их
повреждения.

“Большинство зерновых хозяйств просто не знают,
что это возможно”.

Обычно компания рекомендует впрыскивать от 15
до 25 куб. м на гектар посевов озимой пшеницы,
заменяя этим первое внесение искусственного
удобрения.

Некоторые подрядчики в Германии, Дании, Франции
и Голландии уже впрыскивают жидкий навоз в посевы
озимой пшеницы.  “Эти хозяйства экономят крупные
суммы на стоимости искусственных удобрений”, -
говорит он.

NMS и сухой навоз
Несмотря на то, что основная экономия от NMS

получается при использовании жидкого навоза,
дополнительно можно сэкономить на твердом навозе,
хотя содержание нитрата аммония в нем ниже.

Дорус считает, что все существующие в настоящее
время механизмы для разбрасывания твердого навоза
полагаются на догадки относительно объема загрузки.
“99,9% всех разбрасывателей твердого навоза,
применяемых сегодня, не имеют взвешивающих
устройств.  Водители на глаз определяют норму
внесения удобрений”.

При поставке в качестве NMS-разбрасывателя
навоза Terra Gator отличается тем, что работает с

системой взвешивания.  Это означает, что оператор
точно знает, сколько материала было загружено.
После этого, получив информацию о ширине захвата и
поступательной скорости, компьютер рассчитывает
фактическую норму внесения удобрения на один
гектар, используя датчики нагрузки.

Рисунок 1

Стоимость жидкого навоза (свиной навоз от животных на откорме)
Стоимость компонента

Компоненты кг/м3 Стоимость 1 кг в 1 м3 свиного навоза

Сухая масса 90 кг - -

Азот 7,2 кг 0,50 евро 3,60 евро

Фосфат 4,2 кг 0,48 евро 2,02 евро

Калий 7,2 кг 0,28 евро 2,02 евро

Магний 1,8 кг 0,60 евро 1,08 евро

Суммарная стоимость компонентов в 1 куб. м для данного примера 8,71 евро
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Знакомимся
с командой

В этом номере журнала на наши “трудные”
вопросы отвечает Эйдри Кунст (Adrie Kunst),
Управляющий директор и Директор по техническим
вопросам компании Ag-Chem.

SM (Serious Machinery): Управляющий директор и
Директор по техническим вопросам - довольно
необычное сочетание.

AK (Adrie Kunst): Да, вы правы.  Это несколько
необычно, но следует пояснить, что внутри AGCO
Европейское отделение Ag-Chem занимает особое
место - небольшая организация, действующая как
дочерняя компания внутри значительно более крупной
корпорации.  Как и во многих небольших организациях
у нас существует необходимость в совмещении постов!
Мы очень специализированное предприятие,
отвечающее за продажу техники для внесения
удобрений в Европе, Африке и на Ближнем Востоке
(EAME).  Мы не продаем трактора или комбайны -
только “чистые” машины для внесения удобрений или
средств защиты.

SM: Расскажите немного о себе.  Как складывалась
Ваша карьера до сегодняшней должности?

AK:  Я получил степень бакалавра в
машиностроении и в 1991 году начал свою трудовую
деятельность менеджером на заводе Ag-Chem в
Груббенворсте в Голландии.  В 1996 году меня
назначили Управляющим директором.  Хотя мы по-
прежнему являемся небольшим предприятием, но по
сравнению с тем временем рост налицо.  Если 15 лет
назад на предприятии было всего пять наемных
работников, то сейчас у нас трудится 100 человек.

SM: А до 1990 года?

AK: Я вырос на полеводческой ферме в провинции
Зеландия, что на юго-западе Голландии.  Мой отец
тогда занялся откормом свиней и, заработав на этом
дополнительные деньги, он расширил свои земельные
угодья с 20 до 60 га, а также увеличил поголовье
свиней до 2000 голов.  Как вы можете представить, эти
свиньи “производили” много навоза, и чтобы
избавиться от него мы в начале 1980-х годов начали

Тенденция роста
производства
специализированных
самоходных машин

оказывать подрядные услуги по внесению удобрений.
Сейчас это одна из ведущих фирм по поставке
питательных веществ на юго-западе Голландии,
которая также работает по всей Европе.  Именно тогда
у меня появился интерес к машинам по внесению
удобрений.  Нам никак не удавалось найти на рынке
хорошие машины и системы для работы с навозом,
поэтому мы решили начать создавать их
самостоятельно.

SM: Что определяет конструкцию оборудования Ag-
Chem?

AK: Как я уже сказал, это очень
специализированные машины, используемые только
для одного вида работы - точно так же, как уборочный
комбайн.  Их предназначение ограничивается
разбрасыванием, опрыскиванием и инжекцией.  В
свете вышесказанного, такая базовая машина, как
Terra Gator, может выполнять все три вида работ с
тремя различными системами, использующими одно
шасси.  Это делает машину многофункциональной в ее

секторе применения.  Еще одна особенность моделей
Ag-Chem заключается в том, что они рассчитаны на
работу с высокой производительностью - самой
высокой среди аналогов.  В это уравнение можно
также добавить низкое давление на грунт, высокую
скорость и мощность, а также удобное управление и
обслуживание.

SM: А какова ваша техническая стратегия?

AK: Производить оборудование высочайшего
качества и надежности, используя такие
высококачественные компоненты, как двигатели и
трансмиссии Caterpillar.  Разумеется, это означает, что
наши машины не относятся к самым дешевым, но
благодаря очень высокой производительности и таким
специфическим характеристикам, как центральная
система подкачки шин, перезагрузка и т. д., они имеют
самую низкую удельную стоимость в расчете на гектар
или тонну в отрасли.  Именно это наиболее важно для
наших клиентов!
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КОНТАКТНЫЕ ЛИЦА AGCO ПО ВОПРОСАМ ПРОДУКЦИИ CHALLENGER И

ОБОРУДОВАНИЯ ДЛЯ ВНЕСЕНИЯ ХИМИКАТОВ И УДОБРЕНИЙ

Команда Challenger:
Майк Калли (Michael Cully) - Директор по продажам и маркетингу - michaelcully@uk.agcocorp.com

Бо Гаде (Bo Gade) - Региональный директор - Рынки развивающихся стран - bg@dronningborg.dk

Питер Томсон (Peter Thomson) -
Генеральный менеджер по продажам - Россия и Украина - peterthomson@agcocorp.com.ua

Гордон Грэхем (Gordon Graham) -
Генеральный менеджер по продажам - Средняя Азия - gordongraham@uk.agcocorp.com

Эндрю Рабетт (Andrew Rabett) - Генеральный менеджер по маркетингу - andrewrabett@uk.agcocorp.com

Марк Кейсмент (Mark Casement) -
Генеральный менеджер по маркетингу - markcasement@uk.agcocorp.com

Чарльз В. Смит (Charles W Smith) -
Региональный директор - Центральная и Западная Европа - charleswsmith@uk.agcocorp.com

Ричард Миллер (Richard Miller) - Менеджер Службы маркетинга - richardmiller@uk.agcocorp.com

Филипп Форнье (Philippe Fournier) -
Специалист Службы поддержки маркетинга - philippefournier@uk.agcocorp.com

Мишель Пэлфриман (Michelle Palfreyman) -
Администратор продукции марки Challenger - michellepalfreyman@uk.agcocorp.com

Zuheir Alderwish - Менеджер Отдела поддержки рынка - Zuheiralderwish@uk.agcocorp.com

Вальтер Ремондини (Walter Remondini) -
Менеджер по продажам, Италия - walterremondini@par.agcocorp.com

Ричард Шелтон (Richard Shelton) -
Менеджер по продажам, Великобритания/Ирландия - richardshelton@uk.agcocorp.com

Энди Стуррок (Andy Sturrock) -
Менеджер по продажам, Центральная Европа - andysturrock@uk.agcocorp.com

Рассо Шатц (Rasso Schatz) - Менеджер по продажам, Германия - schatz.challenger@xfendt.de

Паскаль Лекуэди (Pascal Le Couedic) -
Менеджер по продажам, Франция/Бенилюкс - pascallecouedic@fr.agcocorp.com

Рубен Абахо (Ruben Abajo) - Менеджер по продажам, Испания - rubenabajo@Mad.agcocorp.com

Команда Ag-Chem:
Эйдри Кунст (Adrie Kunst) -
Управляющий директор и Директор по техническим вопросам - adriekunst@agchem.nl

Дорус ван Эсх (Dorus van Esch) - Менеджер по продажам - dorusvanesch@agchem.nl

Ральф Кроонен (Ralf Kroonen) - Маркетинг - RalfKroonen@agchem.nl

Крис Нендик (Chris Nendick) -
Менеджер по расширению дистрибьюторской и дилерской сети - chrisnendick@agchem.nl

Дэйвид Боуман (David Bowman) -
Индустриальные продажи в Великобритании - DavidBowman@agchem.nl

Найджел Уотсон (Nigel Watson) - Продажи в Великобритании - NigelWatson@agchem.nl

Торбен Галсгаард (Torben Galsgaard) - Продажи в Скандинавии - galsgaard@email.dk

Бернар Джибре (Bernard Gibrais) - Продажи во Франции - BGibrais@agchem.nl

Жан-Поль Эрен (Jean Paul Herin) - Продажи во Франции - JeanPaulHerin@agchem.nl

Уве Гартфель (Uwe Hartfiel) - Продажи в Германии - UHartfiel@agchem.nl

Эрик Дриссен (Eric Driessens) -
Продажи в Германии, Австрии, Швейцарии, Бенилюксе - EDriessens@agchem.nl

Йохан Коойкер (Johan Kooiker) - Продажи в Германии, Нидерландах - JohanKooiker@agchem.nl

Джованни Уголини (Giovanni Ugolini) - Продажи в Италии - GiovanniUgolini@agchem.nl

Мирослав Крист (Miroslav Krist) -
Продажи в Венгрии, Чехии, Словении, Польше - miroslavkrist@agchem.nl

SM: Остаются ли какие-либо резервы для
совершенствования конструкции?

AK: Мы постоянно стремимся повышать
производительность за счет увеличения
грузоподъемности, скорости и мощности двигателя, не
забывая о повышении надежности и снижении затрат
на техническое обслуживание.  Одной из ключевых
проблем при создании машин для внесения удобрений
является уплотнение почвы.  С увеличением мощности
машины становятся все тяжелее.  Следовательно,
отношение веса к мощности должно быть как можно
меньше.  Чтобы достичь этого, мы постоянно ищем
новые легкие и прочные материалы.  У нас очень
тесные связи с производителями шин, что помогает
нам повышать проходимость, так как на данный
момент именно шины являются одним из компонентов,
ограничивающих увеличение мощности машин для
внесения удобрений.

SM: Каким Вы видите будущее?

AK: Я думаю, что тенденция к созданию все более
специализированных самоходных машин для сельского
хозяйства сохранится.  Она началась с комбайнов 75
лет назад, затем последовали самоходные свальные
жатки, машины для внесения удобрений,
свеклоуборочные комбайны, сенокосилки и
опрыскиватели.  Все это оборудование создавалось с
целью снизить издержки производства.  В странах
EAME мы наблюдаем рост признания самоходных
машин Terra Gator, RoGator и Spra Coupe как прямой
результат стремления фермеров и подрядчиков к
снижению затрат в производственном процессе.
Модель Ag-Chem является большим шагом вперед для
тех, кто прежде использовал другие машины.
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Serious Machinery с наилучшими пожеланиями от:

Russian Cat®, Caterpillar® и Challenger® являются зарегистрированными торговыми марками корпорации Caterpillar Inc и используются AGCO Corporation с ее особого разрешения.

“Эта работа более сродни работе консультанта по
вопросам бизнеса, чем традиционная роль продавца”, -
говорит Ричард Шелтон (Richard Shelton), Менеджер по
продажам продукции Challenger в Великобритании и
Ирландии.

“Я очень много общаюсь с клиентами, консультируя
их по широкому кругу вопросов, начиная с финансовых
и заканчивая техническими характеристиками машин и
их эффективной эксплуатацией.  Здесь дело не
сводится к простому принятию заказа”.

Выросший на семейной ферме в Йоркшире на
севере Англии, Ричард поступил в
Сельскохозяйственный колледж Бишоп Бертон,
находящийся также в Йоркшире, чтобы
совершенствовать свои знания и навыки в сельском
хозяйстве.  “Для всех нас на ферме места было
недостаточно, поэтому я занялся продажей
сельскохозяйственных машин, - поясняет он. -
Проработав некоторое время с дилером сельхозмашин,
я перешел на предприятие по производству
сельскохозяйственного оборудования фирмы Claas UK,
где я стал техническим руководителем и специалистом
по продукции Challenger”.

Когда торговая марка Challenger была приобретена
корпорацией AGCO, Ричард последовал за своими
машинами, принеся с собой богатство технического
ноу-хау и обеспечив непрерывность постоянного
контингента заказчиков.

Ежегодно в Великобритании и Ирландии продаются
около 60 тракторов Challenger MT, и когда один из

восьми дилеров получает заказ на новую модель МТ,
Ричард сразу включается в работу  по сопровождению
процесса продажи.  Но это не типичный коммивояжер
“в костюме и при галстуке”, который внезапно
появляется у ворот фермы.  Совершенно точно, что
рабочие ботинки и джинсы созданы для Ричарда,
который страстно стремится продемонстрировать, что
трактора Challenger сделают “точно то, что заявлено в
рекламных проспектах”.

“Личные контакты с клиентами являются главным в
моем стиле работы, - поясняет он. - Я с самого начала
стараюсь показать работу трактора в поле или
познакомить потенциальных клиентов с действующими
пользователями, чтобы они могли чувствовать себя
свободно и обсудить каждый аспект работы машины.
Рекомендация из первых рук - самый действенный из
существующих методов продаж”.

“Трактора Challenger никогда не отличались низкой
ценой, но возможность быстро окупить вложение

становится очевидной, когда вы начинаете вникать в
финансовую сторону вопроса, - говорит он. - Я провел
много времени, собирая подробности о работе
фермеров, чтобы иметь возможность составить точную
спецификацию, подобрать оборудование и просчитать
финансовые вопросы, необходимые для создания
взвешенного бизнес-плана.  Подробный анализ затрат
- самое главное”.

В то время как пользователи машин Challenger в
Великобритании охватывают предприятия с угодьями
от 200 до 10 000 га, большинство относится к группе с
1250-1700 га, обрабатывая их с помощью типичного
набора оборудования, включающего трактор МТ 765,
агрегатированный с 8-метровой рядной сеялкой или
большим однопроходным культиватором.  Поэтому
неудивительно, что львиная доля продаж приходится
на открытые пахотные равнины Восточной Англии.

“В Великобритании и Ирландии нашими клиентами
в основном являются фермеры, а не подрядчики, как,
скажем, в Италии, которая является еще одним
крупным рынком продаж тракторов Challenger в
Европе, - замечает Ричард. - Однако зачастую эти
английские фермеры охотно используют высокую
производительность тракторов Challenger и выполняют
дополнительные договорные работы.  Это особенно
распространено во время посевных работ, когда
трактор Challenger в сочетании с 8-метровой рядной
сеялкой, показывает все свои преимущества как
средство получения прибыли”.

“Получение прибыли является движущей силой
Challenger - это коммерческая машина, требующая
серьезных вложений, но и обладающая потенциалом
приносить серьезную прибыль, - говорит он. - Моя
работа как раз и заключается в том, чтобы обеспечить
это для клиентов.  К тому же, дела нашей компании
идут успешно, что позволяет нам оказывать клиентам
поддержку высочайшего класса”.

Компетенция Ричарда также помогает клиентам,
приобретающим подержанную технику.  С его глубоким
знанием машин Challenger, которые уже находятся в
эксплуатации, включая старые модели, он всегда готов
дать совет о том, что и где можно купить.  “Мы видим
рост цен на рынке подержанной техники, что является
еще одним неопровержимым доводом в пользу
приобретения трактора Challenger”, - говорит он.

В свободное от работы время Ричард превращается
в отличного мотоциклиста.  Сейчас предметом его
гордости и наслаждения является “Хонда”, которую он
возит по всей Европе.  Этот мотоцикл также иногда
используется им для работы, особенно когда Ричард
узнает о возможных заторах на дорогах, вызванных
проведением ремонтных работ.  Возможно, это не
совсем обычный вид транспорта для коммивояжера,
но, с другой стороны, продажа и техническая
поддержка тракторов Challenger тоже не является
работой для ординарной личности.

s Ричард Шелтон, Руководитель Отдела сбыта продукции
Challenger в Великобритании и Эйре
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